EĞİTİM İÇERİĞİ

A. PAZAR ARAŞTIRMASINDA KULLANILACAK TEKNİKLER (4 GÜN)

• Pazar Araştırmasında Önemli Bilgi Kaynakları Nelerdir?

• Pazar Araştırması İçin Kullanılacak Sitelere Üyelik Uygulaması

• Ürünlerin İthalat / İhracat İstatistiklerine Ulaşma Uygulaması

• Hedef Pazar Seçiminde Trend Analizi Uygulaması

• Hedef Pazarlarda Rakiplerin ve Türk Ürünlerinin Pazar Payı Tespiti,

• Ürünlerin İstatistiklerini Yorumlama Uygulaması

• Hedef Pazar Seçimi İçin Ekonomik, Demografik, Lojistik, Kültürel Verilere Ulaşma Uygulaması

• Ürünler İçin Internet Üzerinden Yapılabilecek Rekabet Analizi Uygulaması

• İhracatta Başarılı Olunabilecek Pazarların Tespitinde İpuçları

• Farklı Hedef Pazarların Karşılaştırılmalı Değerlendirilmesi Uygulaması

• Ürünler İçin Müşteri Bulmada Ticari Rehberlerden Faydalanma

• Müşteri Bulmada Ticaret Sanayi Odalarından Faydalanma

• İthalat Gümrük Verileri Konşimento Verileri İle Gerçek İthalatçılara Ulaşma

• Ticaret Sicil Kayıtları Üzerinden Potansiyel Alıcılarına Ulaşma

• Seçilen Ürünler İçin İhale Verilerine Ulaşma

• Farklı Sektördeki Alıcı Firmaların Hazır Listelerine Ulaşma

• Müşteri Bulmada Ticaret Bakanlığının Hizmet ve Desteklerinden Faydalanma

• Elektronik Pazaryerleri Üzerinden Yapılabilecek Çalışmalar

• Sektöre Uygun Fuar ve O Fuarların Katılımcı Listelerine Ulaşma Uygulamaları

• Arama Motorları ve Gelişme Arama Seçeneklerinden Faydalanma

Eğitimin Hedef Kitlesi: 

Dış ticarete yeni başlayacak olan ya da ihracat yapan fakat farklı teknik sebeplerden dolayı potansiyelinin altında kalan firmaların; dış ticaret satış,  pazarlama, operasyon süreçlerinden sorumlu çalışanları ile orta ve üst düzey yöneticileri.

B. ULUSLARARASI TESLİM ŞEKİLLERİNE GÖRE RİSKLER VE MALİYET ANALİZİ (1 GÜN)

Eğitimin Amacı:
İhracatta malların satıcıdan alıcıya teslimini düzenleyen ve tarafların masraf, risk ve sorumluluklarını belirleyen kurallara Teslim Şekilleri adı verilmektedir. Uluslararası kabul görmüş bu kuralları ve kuralların operasyonun bilmeden müşteriler ile ortak bir dil konuşabilmek mümkün değildir. Eğitimin bu bölümünde uluslararası ticaretin alfabesi sayılan bu temel kuralların ve lojistik operasyonun katılımcılara örnekler ile aktarılması amaçlanmaktadır.

Eğitimin Hedef Kitlesi:
İşletmelerin her kademede uluslararası lojistik, taşıma, depolama, dağıtım, satış ve satış sonrası hizmetler süreçlerinde görev alanlar kişiler ile kariyerini dış ticaret ve lojistik sektöründe sürdürmek isteyen kişiler.

Eğitimin İçeriği:
• Incoterms 2020 Bülteni ve teslim şekillerine göre tarafların sorumluluk ve risk paylaşımı

• Teslim şekline göre fiyat oluşturma çalışmaları

• Teslim şekline göre lojistik operasyon

• Örnek Olay: 20 Adımda FOB Operasyon

• Sınıf Çalışması: DAP Operasyon Adımları

• Taşıma sigortası türleri ve kapsamları

• Nakliye sözleşmeleri ve Taşıyıcı’nın sorumlulukları

• Taşıma sözleşmelerinde istisnai durumlar
